Créer une Offre
[rrésistible

Captivez vos clients avec une proposition de valeur percutante.




Eléments Indispensables

1 Bénéfices Clairs 2 Résolution de
Avantages concrets pour le Problemes
client. Solution unique a un besoin
spécifique.

3 Garantie Solide

Réduction du risque percu par le client.




Se Démarquer

Unicité Expertise Personnalisation

Caractéristique exclusive de votre Démontrez votre savoir-faire Adaptez l'offre aux besoins

offre. spécifique. individuels.



Exemples d'Offres Efficaces

Entreprise Offre Elément Clé

Netflix Streaming illimité Liberté de choix

Apple iPhone Ecosystéme
intégré

Uber Covoiturage Commodité

instantanée



Communiquer la Valeur

Message Clair

1 Enoncez simplement votre proposition unique.

Preuve Sociale

)/ Utilisez témoignages et études de cas.

Appel a I'Action

3 Guidez le client vers l'étape suivante.




Optimiser le Rapport
Valeur/Prix

1 Analyser Cotts

|ldentifiez les composants de votre offre.

9 Evaluer Perception

Sondez la valeur percue par les clients.

3 Ajuster Prix

Trouvez I'équilibre optimal valeur-prix.



Tester et Ameéliorer

A/B Testing Feedback Client
Comparez différentes Recueillez et analysez les
versions de l'offre. retours.

Itération Continue

Affinez constamment votre proposition de valeur.




Exercice Pratique

4

Définir
Listez 3 bénéfices uniques de votre
offre.

%
X
Comparer

Identifiez 2 concurrents et leurs

propositions.

9

<o

Innover

Créez une offre différenciante en 15

minutes.



